


Atelier : 
Créer de la valeur avec 

une commercialisation et 
une distribution adaptée



De quoi parlons nous ? 

Qu’est ce que la valeur et comment la créer, la maintenir et la développer, 
notamment, via le processus de vente et de distribution



Aurélien PRETO, Entreprises Numérique

Aurore RODDE, Auvergne Rhône Alpes Tourisme

Stéphane VINCENT, Wegogreenr

Loic OLIERE, Isère Attractivité

Benjamin BEAUDET, Le French Tourism

Ophélie LAFFUGE, Auvergne Rhône Alpes Tourisme



Aurélien PRETO, 
Entreprises et Numérique



Un préalable, la digitalisation de l’offre

Aurélien PRETO, Entreprises & Numérique

Textes 1 – Calibri corps – 22pts - #595959 (gris foncé)

Textes 2 – Calibri corps – 22pts - #000000 (noir)

Tous les services numériques : 
https://campusnumerique.auvergnerhonealpes.fr 
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Créer de la valeur, à travers la solution place des machés
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Créer de la valeur, à travers la solution place des machés
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Stéphane VINCENT, 
Wegogreenr



Créer de la valeur, via la différenciation et segmentation

Stephane VINCENT, WEGOGREENR, 



Créer de la valeur, via la différenciation et segmentation

Stephane VINCENT, WEGOGREENR, 



Loic OLIERE, 
Isère Attractivité



Créer de la valeur, grâce à l’enrichissement de l’offre

Loïc OLIERE, Isère Attractivité



Créer de la valeur, grâce à l’enrichissement de l’offre

Loïc OLIERE, Isère Attractivité



Benjamin BEAUDET, 
LeFrenchTourism



Créer de la valeur, en s’appuyant sur les réceptifs 

Benjamin BEAUDET, Le French Tourism, Voyages et Autocars Bertolami



Créer de la valeur, en s’appuyant sur les réceptifs 
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Créer de la valeur, en s’appuyant sur les réceptifs 

Benjamin BEAUDET, Le French Tourism, Voyages et Autocars Bertolami
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Auvergne Rhône Alpes Tourisme



Créer de la valeur, grâce à une distribution ciblée
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En conclusion…



Créer de la valeur

Digitaliser l’offre
Enrichir le produit

Oser la segmentation
Aborder la distribution sous un angle multi-canal (territoires, 

segments et généralistes)
Stimuler les marchés

Et surtout travailler ensemble et imaginer le coup d’après !



Questions / Réponses






